
www.cabinetsynergie.com L'ASSURANCE DE VOTRE DÉVELOPPEMENT

AXES D'ECHANGES

Leviers pour les jeunes entreprises pour faire face aux défis du marché

actuel

Pratiques gagnantes pour construire une entreprise solide et durable 

Bâtir une stratégie en expérience client

Stratégies de ventes aux grands comptes et intégration des hautes

sphères

S’aligner sur les grands projets du Togo et d’Afrique en cours et à venir  

Recherche de partenaires stratégiques techniques  et commerciaux

Exploiter les opportunités de l'innovation et de la  digitalisation

Lever de fonds en rapport avec son niveau d'activité

Réseautage entre entrepreneurs et dirigeants

COMPOSITION DU KIT STARTUP CEO

Un carnet d’adresse des Startup CEO

Une boite à outils de Management et Stratégie 

Deux livres sur les stratégies de mobilisation de fonds 

Un accompagnement en élaboration de business  plan

Une mise en relation avec des Fonds d'Investissement et de Garantie

En bonus, les livres : "Les 51 pratiques fondamentales des leaders" et

"Les processus d'octroi de crédit dans une institution financière"  à

gagner

Un KIT sera mise à disposition des participants à la fin de la rencontre.

Vous-y trouverez : 

DATE : 12 AOUT 2023 
HEURE : 8H00 À 12H00 
LIEU : L’HÔTEL ONOMO
FRAIS DE PARTICIPATION : 
59 000 F TTC

POUR PLUS D'INFORMATIONS

STARTUP CEO BREAKFAST   

+228 93 05 53 53
+228 96 05 53 53

infos@cabinetsynergie.com

262 BKK, Bè Klikamé Lomé-Togo,
05 BP 757

OBJECTIFS DE STARTUP 
CEO BREAKFAST 

Les défis et les opportunités du marché

togolais et africain

Les stratégies pour favoriser le bon

développement de son entreprise

Les nouvelles façons de faire des

affaires au Togo et en Afrique

Les stratégies de réseautage et

d'intégration des hautes sphères 

Cette rencontre a pour objectif de faire

découvrir aux jeunes cadres et dirigeants :

est une rencontre de réseautage et 

d'opportunités entre jeunes dirigeants, 

aspirants chefs d'entreprise, jeunes cadres, 

jeunes CEO et porteurs de projet  autours des 

sujets de stratégies d'entreprise, de ventes aux 

grands comptes, de mobilisation de fonds en rapport 

avec le niveau d'activité de l’entreprise, de partenariats

stratégiques et de Développement sur le marché Togolais

et Africain.  


